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Gestion Force de Vente 
 

INES.SalesForce : développez votre efficacité comme rciale !  

Piloter votre force de vente est essentiel pour augmenter la 
performance de votre activité. C’est aussi la meilleure façon de 
laisser le moins de place possible au hasard. 

Avec le module de gestion de force de vente INES, vos commerciaux pourront suivre de très 
près leurs contacts et affaires . Ils gagneront en réactivité lors de l’envoi de leurs devis et ne rateront 
aucune relance. 

Les tableaux de bord  vous permettront de suivre l’évolution de leurs performances. 
INES.SalesForce, c’est aussi le CRM de la mobilité  : grâce à nos applications accessibles via un 
simple navigateur web, vos forces de vente pourront accéder à leur application CRM à n’importe quel 
moment et de n’importe quel endroit. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

� Optimisez le temps de vos commerciaux 

� Concentrez vos ressources sur les ventes 

� Pilotez précisément grâce aux tableaux de bord 

� Centralisez et enrichissez votre base client 

� Améliorez vos ratios et résultats commerciaux 

LES RESSOURCES CONCERNEES 

Dirigeants  
• Disposer d’états de synthèse 

• Piloter votre entreprise 

• Dynamiser la gestion de votre force 
de vente 

LES FONCTIONNALITES 

LES CARACTERISTIQUES D’INES 

• Déploiement rapide 

• Simplicité de prise en main 

• Accès depuis tout terminal mobile 
(smartphone, Blackberry, iPhone...) 

• Accès universel via un navigateur web 

• Synchronisation avec Microsoft Outlook 
et Lotus Notes 

Découvrez aussi :  

• INES.ContactManager 

• INES.MarketingManager 

• INES.CustomerService 

• INES.e-Business Suite 

Respon sables commerciaux  

• Piloter l'activité de vos équipes 

• Analyser leurs performances 

Equipes commerciales  

• Gagner en réactivité  

• Créer et envoyer leurs propositions 
commerciales 

• Prospecter et vendre efficacement 

Rencontres  
• Agenda partagé / disponibilités 
• Gestion documentaire 
• Documents modèles 

Offres  

• Catalogue articles / services  
• Propositions commerciales  

• Opportunités et affaires  

• Objectifs et prévisions  

Prise de commande  

• Enregistrement 

• Suivi post-commande 

• Gestion du parc et des contrats 

• Tableaux de bord 
 

LES FONCTIONNALITES 


